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Eon startet Solar-Offensive im Oberland

Saulgrub - Kundenbesuch
vom Chef: Der Vorstandsvor-
sitzende des Essener Energie-
riesen Eon, Johannes Teyssen,
hat sich am Freitag in Saul-
grub (Landkreis Garmisch-
Partenkirchen) ein Bild von
der Montage einer Solaranla-
ge bei einem Kunden gemacht.

Der Unternehmer Peter
Bichler hatte vor rund einem
Jahr am Ortsrand von Saul-
grub eine Fertigungshalle fiir
Kunststoffteile in Betrieb ge-
nommen - 3B Kunststofftech-
nik heilt das Unternehmen.
Aus Granulat lasst Bichler
hier unter anderem Skibin-
dungen fiir den Sportartikel-
hersteller Volkl herstellen
— Spitzentechnologie aus ei-
ner Gemeinde mit rund 1600
Einwohnern. Problem dabei:
Die Maschinen laufen rund
um die Uhr, der Stromver-
brauch ist enorm.

Bereits bei der Grund-
stlickssuche hatte Bichler da-
her nach einem Geldnde mit
moglichst hoher Sonnenein-
strahlung Ausschau gehalten.
Das Dach der Halle lieR der so
bauen, dass bei einem spite-
ren Betrieb von Solarzellen

mit einer hohen Stromausbeu-
te zu rechnen ist. Jetzt hat Eon
die Solaranlage geliefert und
von einer Spezialfirma aufs
Dach montieren lassen.

,Was wir hier sehen, ist
Energiewende 2.0“, sagte Eon-
Chef Teyssen. Es gehe fiir So-
laranlagenbesitzer heute nicht
mehr nur darum, Strom ins
Netz einzuspeisen und gleich-
zeitig Strom zu beziehen, heu-
te gehe es vielmehr um die in-
telligente Stromnutzung.

Eon-Experten hatten be-
reits vor der Montage der So-
larmodule Bichlers Stromver-
brauch analysiert und die So-
laranlage passgenau geplant.
Scheint im Oberland die Son-
ne, beziehen die Maschinen
ihren Strom kiinftig direkt von
den Modulen auf dem Dach.
,Wir werden ab sofort unsere
Stromkosten um 18 000 Euro
im Jahr reduzieren“, schatzt
Bichler. Die Investition rech-
ne sich in wenigen Jahren.

Am meisten verspricht sich
aber Eon selbst von dem Ge-
schaft. ,,Wir wollen weg vom
reinen Verkauf von Kilowatt-
stunden und Gas, wir wollen
hin zu kundenorientierten Lo-

Energie von der Sonne: Eon-Konzern-Chef Johannes Teyssen, Unternehmer Peter Bichler und

Eon-Vertriebs-Chefin Victoria Ossadnik (von links) am Freitag in Saulgrub.

sungen®, sagte Teyssen. Der
klassische Verkauf von Strom
werde fiir Eon zwar weiterhin
eine Rolle spielen, im Solar-
Geschift sieht Teyssen aber ei-
ne wichtige Ergdnzung.

Der Konzern steckt mitten
im Umbau. Erst im Juli hatte
Eon den Verkauf seiner friihe-
ren Kraftwerkssparte Uniper

an den finnischen Energiever-
sorger Fortum abgeschlossen.

Teyssen will sich kiinftig auf
die Energienetze und das End-
kundengeschift konzentrie-
ren. Dazu hat er einen Deal
mit dem fritheren Konkurren-
ten RWE vereinbart: Eon
kauft die RWE-Netztochter
Innogy und reicht im Gegen-
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zug die eigene Okostrompro-
duktion an RWE weiter.

Das Geschift mit Solarmo-
dulen bleibt bei Eon, der Kon-
zern rechnet mit Wachstum.
,Unser Ziel ist es, dort Markt-
fihrer zu werden®, sagte
Victoria Ossadnik, Chefin der
deutschen Eon-Vertriebs-
Tochter. SEBASTIAN HOLZLE



